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ABSTRAK 
Dealer Honda Surya Motor Landasan Ulin merupakan sebuah perusahaan yang bergerak 

di bidang kendaraan bermotor, melayani segala hal yang berkaitan dengan pembelian, 

pembayaran, kepengurusan surat-surat kendaraan, hingga perawatan unit sepeda motor merek 

Honda. Di dalam menentukan target penjualan, Dealer Honda Surya Motor Landasan Ulin 

menentukan target penjualan hanya berdasar pada penjualan sebelumnya, tanpa adanya metode 

perhitungan yang tetap. Tujuan dari penelitian ini yaitu dapat menemukan metode perhitungan 

yang pas, sehingga dapat digunakan untuk menentukan target penjualan periode selanjutnya. 

Sampel yang diteliti adalah penjualan sepeda motor jenis matic bulan Oktober, November, dan 

Desember periode tahun 2022, dengan menggunakan acuan data aktual penjualan perusahaan 

sebagai perbandingan. Hasil penelitian menunjukan bahwa Metode Least Square dapat 

diimplementasikan sebagai perhitungan tetap untuk menentukan target penjualan di Dealer 

Honda Surya Motor Landasan Ulin, dengan nilai rata-rata MAPE sebesar 5,3% atau nilai akurasi 

sebesar 94,7%. 
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